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Devenez Ingénieur d’Affaires 
en Hautes Technologies 
L’ingénieur d’affaires en hautes technologies est un commercial qui assure la vente de produits et de services complexes dans les entreprises du secteur des hautes technologies de l’information et de la communication, et plus généralement dans tous les créneaux à forte valeur ajoutée technologique.

Il formalise une offre commerciale avec de multiples interlocuteurs et décisionnaires, il soutient  une proposition complexe, spécifique à chaque client, dans le cadre d’un processus commercial long, impactant souvent plusieurs équipes et services dans l’entreprise cliente.
Négociateur de l’affaire à chaque étape, il va également superviser et manager le projet de réalisation de celle-ci chez le client. Par ailleurs, il est également en charge de gérer un panel de solutions stratégiques et coûteuses pour l’entreprise.

La formation  permet d’être autonome sur la commercialisation de solutions et ou produits complexes avec une dimension de projets nationaux ou internationaux à destination des entreprises (B to B).
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	Diplôme préparé :
Master Professionnel
Titre homologué « Ingénieur d’affaires en hautes technologies » en 2 ans
Bac +5    (inscrit au RNCP  niveau I)
Contrat de travail : 

Un contrat en alternance de 2 ans rémunéré : pourcentage du SMIC pendant la formation dépendant de l’âge et du niveau de formation. 75 % du temps en entreprise et 25 % en formation.
Conditions d’entrée : 


· Niveau Bac + 3  

· Entretien de sélection
· Recrutement par l’entreprise 


Contenu de la formation :

UNE FORMATION PROFESSIONNELLE
· Une formation basée sur un référentiel validé par les professionnels du secteur 
Programme
• La communication : Comprendre et maîtriser la qualité de sa communication professionnelle

• Techniques de vente et de négociations complexes

• Le secteur des Hautes Technologies et son business

• Management de projet et d’équipe

• Anglais professionnel

• Droit des affaires

• Mémoire (1ère année)

• Etude de cas client en vente complexe (2ème année)












Contact : Cilia CINOT


02 99 05 46 04


cilia.cinot@fac-metiers.fr
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Faculté des Métiers 
Rue des Frères Montgolfier – Campus de Ker Lann

BP 17201 – 35172 Bruz cedex - Tél 02 99 05 45 45
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